Tjana pengar pa ekogronsaker?

Kallsprangs gard har valt nischen
lokal minigrossist

Lokala forutsattningar avgjorde odlingens storlek och inriktning.

LISBETH LARSSON

an far utnyttja de fordelar

man har, sdger Anders
Ostlund. Hade vér gard legat i till
exempel Skane hade strategin sékert
sett annorlunda ut.

Pa Killsprangs Gard, som ligger
mellan Orebro och Hallsberg, har
Maria och Anders Ostlund i sitt
gronsaksforetag tagit fasta pa att de
bor i ett omrade med mycket folk,
god efterfragan och liten eko-pro-
duktion. Affdrsidén dr att producera
ndrodlade och ekologiska gronsaker
och rotfrukter, och silja dessa som
en slags minigrossist.

Redan 1989 stillde Maria och
Anders Ostlund om till ekologisk
odling. Sedan dess har det flutit
mycket vatten under broarna, som
Anders uttrycker det, och man har
hunnit prova ménga produktions-
grenar alltifran grisar i skogen till
eko-potatis som dominerande gro-
da. De senaste aren har andelen are-
al med gronsaker expanderat kraf-
tigt och man har nu landat pa tre
huvudkulturer, forutom vall, i vaxt-

Kallsprangs gard
Agare och brukare: Anders och Maria Ostlund.
Ligger i Asbro i Narke.

FOretaget: Omsatter 2 miljoner, arbetar forutom
Anders och Maria gor tjugotalet sdsongsanstallda
ungdomar.

Areal: 30 ha aker dar halften ligger i vall eller
spannmal med insadd.

Grodor: 7,5 ton ha potatis (ca 200 ton/ar), 7,5 ha
gronsaker.

Huvudkulturer gronsaker: Vitkal ca 250 ton/ar,
morot ca 100 ton/ar

Mindre kulturer: Broccoli och palsternacka.

Ovrigt: Vitkalen kyllagras och packas pa garden.
Morotter lagras och packas externt.
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odlingen — potatis, vitkal och morot
— som fungerar bra for gardens jor-
dar och 6vriga forhallanden.

Bade stor och liten

Anders och Marias foretag kan inte
riktigt sdttas nagon stimpel pa.
Forsiljningen ér diversifierad och
odlingen dr halvstor.

Vi forsoker ta vara pa stordrifts-
fordelar i produktionen fran den
storre odlingen och marknadsforde-
lar fran den mindre, lokala odlingen,
sdger Anders.

De ekonomiska fordelarna med
stordrift och 6kad mekanisering
kommer tydligt fram i Jordbruks-
verkets beréikningar (se rutan sidan
16). Exempelvis dr produktionskost-
naden for 1 kg mordtter berdknad
till 13, 03 kr per kg i det lilla foreta-
get med mycket handarbete och hog
forsiljningskostnad respektive 5,35
kr i det stora foretaget med special-
maskiner och eget packeri.

— For mig blev det en aha-upple-
velse nér jag sag i kalkylerna att det
kan skilja sd mycket beroende pa
stordriftsfordelar, sdger Anders.

I Jordbruksverkets skrift konstate-
ras att sma foretag inte kan konkur-
rera med stora pa samma markna-
der, utan att de mindre maéste finna
avsittningsmojligheter dér ett hogre
pris kan motiveras och tas ut.

Forséljningskanaler
Under arens lopp har Maria och
Anders hunnit testa olika sétt att sél-
ja sina produkter, och har nu flera
fungerande forséljningskanaler som
passar deras foretag. En stor del av
gronsakerna siljs direkt till butiker i
niaromradet med befolkningscentra
som Orebro, Hallsberg och Asker-
sund. Varje torsdag kor Anders ut
bestillda varor med lastbilen, som
for 6vrigt dr hans favoritmaskin.

— Det dr den som gor mig lite unik
som bonde, sdger han pa skdmt.

Kallsprangs Gard levererar gron-
saker till strax over 10 butiker, bade
stora och sma.

— Det avgorande édr att butiken
har en vilja att jobba med vara pro-
dukter, och det dr betydelsefullt att
kontakten blir bra och att vi kan ska-
pa en relation till kunden, sdger
Anders.

Kéllsprangs gard har flera ben att
st pa nér det giller avsidttningen
forutom forséljningen direkt till bu-
tik. Huvuddelen av potatisen levere-
ras till ett ICA-packeri. En del vitkal
produceras pa kontrakt, ca 30 ton
gar till foretaget Tistelvind som dr
Sveriges storsta producent av surkal.
Mordtter och vitkal levereras konti-
nuerligt till den lokala grossisten
Orebro Triadgardshall som séljer vi-
dare, bland annat till storkok.

— All vitkal som serveras fran
Orebro kommuns kik — dagis, sko-
lor, dldreboende — kommer fran vara
odlingar, sdger Anders.

En mycket liten andel av produk-
tionen séljs direkt till konsument pa
garden. Det dr en tidskridvande och
dyr forséljningsform som man for-
sOker minimera och styra till en dag i
veckan.

Ho6g kostnad
I Jordbruksverkets kalkyler har man
raknat med att forsdljningskostna-
den vid egen forséljning och distri-
bution utgdr en betydande post,
mellan 10 och 20 procent av pro-
duktionskostnaden beroende pa fo-
retagstyp. Anders — som séger att
han inte dr ndgon ridknenisse” —
menar att for deras del blir inte kost-
naden sa stor eftersom butikerna lig-
ger nira och logistiken fungerar bra.
For att kalkylen ska gé ihop vid
direktforséljning méaste man kunna
fa ut ett hogre pris. Att detta ar fullt
mojligt stimmer med erfarenheter-
na fran Killsprangs Gard, ddr man
tydligt mérker och kan dra fordel av



den allt starkare trenden for bade
eko och nirodlat.

Det kinns som att vi star starka
med var affarsidé, sdger Anders.
Hittintills har inte heller produkter-
na fran garden varit sirskilt pris-
kéansliga.

Avkastningen viktigast

Det finns flera viktiga nyckeltal i en
gronsakskalkyl. Enligt Anders erfa-
renheter dr avkastningens storlek det
mest avgorande for 1onsamheten,
mer avgorande dn arbetsatgangen.
Ofta framfors till exempel ogrés-
rensningen for hand som vildigt
dyr, men det tycker inte Anders
alltid staimmer. Vid produktion av
mordtter kostar den kanske 25 dre
per kg.

— En skordeminskning slar myck-
et hardare pa resultatet d4n arbetsat-
gangen, sdger han.

— Men det stora arbetsbehovet i
utgor forstas en viktig aspekt bade
for Ionsamhet och utvecklingsmoj-
ligheter.

—Tillgangen péa arbetskraft &r helt
klart en begrdnsning for att vi skulle
kunna utoka, sdger Anders. Vi kom-
mer nu snarare att dra ner lite pa
arealen, fran ca 5 ha vitkal till 3 eller
4 ha.Vi har fatt slita vél hart och
kidnner att vi behover trappa ner lite
och himta nya krafter. Om vi even-
tuellt skulle férdndra produktionen
senare blir det hellre med nagon yt-
terligare groda d4n med storre areal.

Mekanisering

Hog grad av mekanisering har stor
betydelse for det ekonomiska resul-
tatet men det giller att ha tillrackligt
stor areal att sla ut maskinkostnader-
na pa for att investeringarna ska bli
forsvarbara och 16nsamma. Pa Kall-
sprangs Gard har man flera special-
maskiner for gronsaksodlingen
medan man kdper in mycket annan
korning for att minska de egna ma-
skinkostnaderna, till exempel all
plojning och spridning av stallgod-
sel.

—Vibehover ju inte ha egna stora
och dyra traktorer och maskiner till
sddant som andra kan gora lika bra,
sidger Anders.

— Nu négra ar har det varit bra ef-
terfragan och bra priser som tidcker
kostnaderna, sdger Anders, som
dock inte &r helt sdker pa att priser-
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na kommer att sta sig i finanskrisens
spar och da kommunerna har harda
sparbeting.

Risktagandet

Ligre skord och hogre arbetsbehov
dn 1 konventionell produktion ska
tdckas av merbetalningen. Déirut-
over tillkommer att ekoforetagaren
lever med en mycket storre risk, och
det tycker Anders inte kommer fram
i kalkylerna. Hur slar det i 16nsam-
hetsberidkningarna om vart femte ar
misslyckas?

— Potatis dr grymt svart. Far man
bladmdgel tidigt kan skorden utebli
helt. Det hjélper inte hur duktig man
dr som odlare, sdger Anders.

Men riskfaktorerna skiljer mellan
olika grodor. I till exempel morot
och kal gar problemen att beméstra,
dven om skadegorare, sjukdomar
och ogris vissa ar kan bli vildigt
svéra att hantera. Som ekologisk
gronsaksodlare giller det att forsdka
sprida riskerna och vara flexibel.

Anders menar att det inte &r l4tt
att uppritta kalkyler for ekologisk
gronsaksodling, eftersom det &r sa
manga faktorer som péaverkar och
svianger — inte bara mellan sdsonger
utan ocksa under sdsonger.

—Visst dr det bra att rdkna sd man
vet om man ska gasa eller bromsa,
men till slut blir det anda erfarenhe-
ten och en slags fingertoppskinsla
som avgor. e

Gronsakskalkyler

Héaftet Ekonomi — kalkyler for odling av gron-
saker pa friland finns att ladda ner som PDF fran
Jordbruksverkets hemsida www.sjv.se/ekogron
saksbrev eller gar ocksa att bestélla direkt per
telefon.

| sammanstallningen finns kalkyler for olika gron-
saksgrodor och fyra foretagstyper:

Liten ekologisk odling (1 ha) med manga grodor
som saljs framst direkt till konsument.

Medelstor odling (5 ha) med viss specialisering
och partiforséljning.

Stor odling (40 ha) med egna specialmaskiner, tva
huvudgrédor som séljs till grossist.

Kontraktsodling at storre foretag.
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God efterfragan och skapliga

Importen tar en allt storre andel av kakan

CHRISTINA FORLIN

dljorganisationen Samodlarna

gick tidigare i varas ut med ett
upprop for att locka fram fler ekolo-
giska gronsaksodlare och fa de re-
dan etablerade att utoka. Men gen-
svaret fran odlarna &r inte direkt
jublande.

— Det finns ingen enkel 10sning,
sdger Frans Brozén, ordférande i
Samodlarna.

Man ska vara medveten om att
det dr en riskfylld bransch. Som od-
lare ligger man ute med mycket
pengar innan de borjar trilla in vid
skorden. Mycket kan ga fel pa vi-
gen, inte minst véidret dr en oberik-
nelig faktor.

Men ska han peka pa en faktor
som dr vasentlig for framtiden sa dr
det mojligheten for odlarna att kun-
na lagra. Det dr viktigt, om svenska
odlare ska kunna forse handeln med
stora kvantiteter, och det &r viktigt
att inte behdva dumpa till laga priser
under hosten.

—Vi skulle kunna jobba mer med
storre volymer, det hade varit moj-
ligt i ar, inte minst med 16k, om vi
hade haft gronsakerna. Efterfragan
ar stor.

Frans tror att ett utokat samarbete
kan hjilpa en del. Det giller pa
manga olika nivéer, en dppen dis-

Samodlarna

FOrséljning 2008 var 43 miljoner,
vilket var en 6kning med 25 % fran
aret innan.

Leverant6rerna ar ca 50, de flesta
pa Gotland och i sydvéstra Sverige.

Kunder &r Coop — mycket konsu-
mentférpackat at Anglamark, gros-
sisten Everfresh och frysforetaget
Magnihill.

Storsta produkterna ar morotter
och potatis. Manga andra grédor
finns ocksa i sortimentet men skulle
behodvas i storre volymer.

kussion &r viktig. Samodlarna finns
redan nir det giller samordning av
forsiljning. Men dven nir det géller
maskiner och arbetskraft skulle sam-
arbete vara till hjdlp for manga odla-
re. Det skulle ocksé gora det ldttare
for sma att fa tillgang till maskiner
som de annars inte har rad att inves-
tera i.

Over huvud taget menar Frans att
O0kad kommunikation mellan de eko-
logiska odlarna skulle bidra till att
man ndr hela marknaden pa ett ef-
fektivare sétt.

Utokar du 2009?

Ekologiskt lantbruk har gjort en
rundringning for att kolla ldget. En
allmin kinsla dr att de mindre odlar-
na med direktforséljning ser mer po-
sitivt pa marknaden och 16nsamhe-
ten. Detta trots att alla kalkyler visar
pa att produktions- och forséljnings-
kostnaden i dessa foretag dr mycket
hogre dn i den rationaliserade stor-
odlingen.

Frans Brozén, Gotland

Odlar 15-20 hektar gronsaker, hu-
vudsakligen 16k men dven en del
mordtter, rodbetor samt en mindre
odling av ett bredare sortiment till
gardsbutiken. Potatis odlas ocksa pa
ca 15 hektar.

Sédsongen 2008 var bra och nu i
mitten av mars har han salt det mes-
ta av forra arets skord. Odlingen
2009 har inletts med att 700 kilo
farskpotatis sattes kring 10 mars.

— Den ska vara klar i mitten maj,
hoppas Frans.

— For 6vrigt har jag inga storre
planer pa fordndringar nir det géller
odlingsinriktning.

Anders och Maria Ostlund,
Orebro

Vitkal, mordtter och potatis pa cirka
15 hektar. De séljer till en lokal gros-



sist som sedan formedlar vidare till
ett tiotal kommunala storkok. De
sdljer ocksa sjdlva direkt till 10-12
butiker. Att utdka odlingen for att
sdlja genom exempelvis Samodlarna
dr inte aktuellt.

— Odlingssédsongen 2008 var lyck-
ad, bade potatis- och vitkélsskorden
blev bra. Nista sdsong planerar vi
att dven testa purjolok.

Ulrika Ivergard och Torolf
Forsherg, norddstra Uppland

Ett brett gronsakssortiment med
bland annat 16k, morotter, svartrot-
ter, palsternacka, polkabetor, broc-
coli och haverrot som de siljer till
lunchrestauranger, lyxkrogar i
Stockholm, en del butiker samt
gronsaksladekunder.

— Sédsongen 2008 var bra och vi
har bara lite kvar att sélja och vi rak-
nar med att ha salt ut allt i lagret i
slutet av mars. Efterfragan pa ekolo-
giska gronsaker ir lika stor trots
samre tider verkar det som. Vi kom-
mer att prova lite nya sorter nista
sdsong men annars rullar odlingarna
pa som de dr. Haverroten ar det
fortfarande manga som vill ha.

Ulrika Ivergard: — Vi kommer att prova
lite nya sorter nasta sasong men an-
nars rullar odlingarna pa som de ér.
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priser - men gronsaksodlarna tvekar
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- Efterfragan ar stor och har varit i manga ar. Den haller i sig och vi planerar inga storre forandringar
infor arets sasong, sager Senneby tradgards brukare Britt-Inger Nilsson och Dan Johansson.

Dan Johansson,

Senneby tradgard, vaddo

Odlar 3 hektar med frilandsgronsa-
ker, 2 hektar potatis, % hektar jord-
gubbar och 1000 kvadratmeter vixt-
hus.

— 2008 var ett bra ar, odlingarna
fungerade vil 4ven om det var torrt
pa forsommaren som det ofta blir
hér. Efterfragan ar stor och har varit
imanga ar. Den haller i sig och vi
planerar inga storre forédndringar in-
for arets sdsong. Vi har lite potatis
kvar i lager men alla rotfrukter dr
slut. Vi sédljer det mesta direkt till
konsument, och har ett brett sorti-
ment. Vi har tre forsdljningskanaler,
gardsbutiken, Roslagslddan som dr
ett prenumerationssystem, samt en
narbutik. Dédr har vi har en egen hyl-
la som vi tar hela ansvaret for. Vi
kommer &verens med butiken vad
paslaget ska vara och sedan prismér-
ker vi sjdlva. Sedan dr det upp till oss

att leverera det som behovs och det
som det dr sdsong for. Det kidnns
vildigt bra for vi kan se till att allt
som finns dér haller en hog kvalitet,
det dr upp till oss.

Goran Lindén, Borlange

Qdlar potatis pa 10 hektar, morotter
pa 5 hektar, vitkal pa 1,5 hektar samt
lite palsternacka.

—Vi séljer allt i Dalarna, dels till
butiker, dels till kommunala sma och
stora kok. Efterfragan &r stor och
priserna ganska bra. Forra rets
skord kommer att ga at. 2008 var ett
bra odlingsar. Infor nésta sdsong
planerar vi inga storre fordndringar.
Det som ér roligt i Borlédnge och en
del andra kommuner i Dalarna dr att
de har en transportldsning som gor
det mojligt for dven sma kok att fa
ekologiska gronsaker, utan att man
for den skull som odlare maste kora
langa strickor med sma kvantiteter.
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Kommunernas upphandling géller
namligen endast sjdlva produkterna
och inte som vanligt dven transpor-
terna ut till alla koken. Det betyder
att lokala mindre producenter bara
behover leverera till en central. Dir
tar ett transportforetag vid och kor
ut samtliga produkter som ska ut till
koken. Transportldsningen é&r alltsa
separat, och gor det mojligt 4ven for
sma lokala producenter att leverera.

Liv Ekerwald och Lars Olsson,

As, Jamtland

Ett brett gronsakssortiment och sat-
sar nu pa den lokala marknaden och
far ut ett bittre pris dn nér de tidiga-
re salde mordtter och potatis till
ICA. Odlingssdsongen 2008 gick
bra och 2009 fortsétter de satsning-
en pa den lokala marknaden.

—Nu levererar vi till landstinget,
sdljer under tre manader mycket i
gardsbutiken, star tio veckor pa tor-
get och har borjat med gronsaksla-
dor som gar jéttebra i
Ostersundstrakten. De innehaller
kal, bladgronsaker, rotgronsaker, 16k
och potatis med mera. Salladskal dr
vi stora pa och séljer via
Samodlarna.

Mikael Jonsson, Fjaras, Halland
Storst i Sverige pa pepparrot med 5
hektar.
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Anders Stumle 6kade arealen forra sésongen och star nu med osald potatis.
Han kommer darfor att dra ner med 20-25 procent i ar.

— Hur det gick 2008 vet vi inte dn-
nu eftersom vi borjar skorda i ma-
nadsskiftet mars/april. Men det var
vildigt blott i somras och det var
svart att ligga om rétterna. Ogriset
var ocksa svart att rd pa nér det reg-
nade s mycket. Efterfragan pa eko-
logisk pepparrot ar stor. Vi séljer till
hela Sverige och vi skulle kunna sél-
ja mer. Men det dr svart att fa nya
pepparrotsodlare, det krdvs mycket
handarbete och det dr svart att me-
kanisera odlingen mer.

Bengt och Catarina Nilsson,
Falkenberg

27 hektar gronsaker (16k, rédbetor,
palsternackor, kal, morotter) samt 8
hektar potatis sdsongen 2009.

— Forra odlingssdsongen var hyf-
sad och efterfragan pa ekologiska
gronsaker dr fortsatt stor. Vi séljer
allt genom Samodlarna. Infor nésta
sdsong fortsitter vi att odla det vi re-
dan kan och har maskiner for. Men
det finns utrymme for fler odlare.
Det bésta vore om de kontaktade
Samodlarna for att hora vad det
finns behov av sa kan de diskutera

Anders Stumle, Gotland

Odlar potatis pa cirka 30 hektar,
jordirtskockor pa 1 hektar och har
vixthus.

— Forra aret fick vi en ganska bra
skord och vi 6kade arealerna pa
Gotland av potatis eftersom handeln
efterfragade storre kvantiteter. Men
nu star vi hdr med potatis som dnnu
inte dr sald. Forsdljningen gar via
Samodlarna. Vi kommer att dra ner
potatisodlingen med 20-25 procent
iar, det giller var gard och det giller
pa Gotland. Jordartskockorna drar
vi ocksa ner lite och vi kommer att
ha en kortare sdsong i vixthusen.
Prispressen Okar forstas ndr det dr
overskott pa marknaden.

Tony Hakansson,

Tygelsjo i Skane

Slopade grénsakerna 2008 och od-
lade enbart 30 hektar potatis, kanske
blir det gronsaker igen 2009. Han
séljer till ICA.

— Efterfragan dr relativt bra men
man kan befara att handeln vill pres-
sa priserna i takt med att volymerna
av ekologiskt vixer, sdger han. e

sig fram till ett bra avtal for nya
gronsaker.

— InfOr n&sta sasong fortsatter vi att odla det vi redan
kan och har maskiner for, sdger Bengt Och Catarina.
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